山西艾拉维特饮液有限公司

3万吨氨基酸及野生花果系列饮品及天然野生蜜父果系列饮品推介项目

一、项目名称：3万吨氨基酸及野生花果及天然野生蜜父果系列饮品项目。

二、项目地址：沁源县沁河镇韩洪沟村，厂址紧邻省级公路汾屯线，交通十分便利。

三、招商单位：山西艾拉维特饮液有限公司是经省工商局核准登记注册的有限公司，公司占地面积3.5万平方米，注册资金1000万元。厂址位于沁源县城东南1公里处的沁河镇韩洪沟村，厂区紧邻省级公路汾屯线，交通十分便利。公司的主要产品“灵空山”牌氨基酸口服液已通过省科委的科技成果鉴定，其技术属“国内先进水平”，同时填补了山西空白，并具有自主知识产权。2002年我公司为进一步提高该口服液的产品品质和保健功能，在氨基酸口服液的基础上调整产品原料配方和改进生产工艺，在专家的指导下添加了食用和保健用中药成份，经反复试验使“灵空山”牌润康舒口服液经上报国家卫生部指定的保健品功能检测权威机构“中国医学科学院”的检测结果表明具有显著的“免疫调节”功能，并于2004年4月15日获得国家食品药品监督管理局国食健字（G20040391号）批准注册，具有“免疫调节”保健功能。2001年7月1日被省科技厅认定为“民营科技企业”，2006年7月被省科技厅认定为国家（区外）高新技术企业。
我公司为进一步做强做大，与中国食品发酵工业研究院合作，利用当地特有国内稀有的天然野生蜜父果开发生产系列饮品，并由中国食品发酵工业研究院监制。

4、 项目概况：

   （一）原有产品

    1、保健口服液系列

①、灵空山牌氨基酸口服液以植物蛋白为原料，与山西大学高新技术总公司合作开发生产18种复合氨基酸口服液，该口服液于1999年5月通过山西省经委晋经鉴字（1999）092号新产品投产鉴定和山西省科委晋科鉴字（1999）091号科技成果鉴定，属“国内先进水平”，并具有自主知识产权，同时填补了山西空白。2000年荣获“山西省放心食品”称号。2002年度荣获“山西省高等学校科技进步”二等奖，该口服液分为无糖型、成人复合型、少儿型，产品投放市场以来，深受消费者的好评。
②、国食健字：灵空山牌润康舒保健口服液

润康舒口服液是我公司在有关著名专家的指导下研制开发生产的，经上报国家卫生部指定的保健食品功能检测权威机构“中国医学科学院”的检测结果表明具有显著的“免疫调节”功能，并于2004年4月15日获得国家食品药品监督管理局国食健字（G20040391号）批准注册，具有“免疫调节”保健功能。
2、“国雨”牌纯天然野生花果系列饮品

“国雨”牌纯天然野生花果系列饮料是利用沁源特有的野生资源为原料，与中国食品发酵工业研究院合作研制采用生物提取工艺将鲜花、鲜果浸膏淬取获得。产品具有纯天然性、口感的独特性、安全无污染性和保健性。产品品种有：蜜父果、连翘花、野玫瑰花、沙棘、野山楂等及氨基酸系列。特别是蜜父果性寒、味甘，有生津、润燥、消痰、止咳、降火、清心等功用。因而蜜父果饮料有其自然的酸涩、香醇，具有一定的清心降火、止咳祛痰、滋阴润肺的保健作用。

复合氨基酸饮料：

内含18种氨基酸和足量的钙以及生物活性多肽。能迅速被人体吸收，有效补充人体所需水份和营养素。特别适合工作、运动后饮用，既解渴又能快速恢复体力。让您每时每刻保持身体最佳平衡状态，是提神抗疲劳保健康的首选饮品。

学生时代饮料：

除含有18种氨基酸和足量的钙外，又特别增加了适合学生时代饮用的牛磺酸和葡萄糖酸锌、铁等营养强化成分，以满足处于成长发育期的青少年儿童强身健脑之需，既解渴又能消除学习疲劳，且更有助于充分发挥聪明才智，让您学习轻松，快乐成长，是学生时代的最佳饮品。

复合氨基酸无糖饮料：

在含18种氨基酸和足量钙的基础上，又添加了具有降压抗疲劳、抗氧化的大豆生物活性肽，同时还针对糖尿病人体质特征，添加了B族维生素和加大了牛磺酸等，既有利于糖尿病人食用后不升高血糖又能有效及时补充体能。
蜜父果汁饮料——由蜜父果提取鲜果汁精制而成。蜜父果清心降火，止咳润肺，味美爽口。

野连翘花汁饮料——由野连翘花提取鲜花汁精制而成。连翘花清热解毒、促进消痈散结。

野玫瑰花汁饮料——由野玫瑰花提取鲜花汁精制而成。野玫瑰花排毒养颜，增强皮肤光滑润泽。

五、新招商项目：

我公司特别推荐纯天然蜜父果饮品：

（1）食用价值

该果实属全国稀有沁源深山里特有的奇特之果——蜜父果。

该果实因其品种独特、口味香美盖过其它所有果实。而且营养价值丰富而为人称道；其果肉含有丰富的果糖葡萄糖和苹果酸等有机酸；另有蛋白质、脂肪、钙、磷、铁以及胡萝卜素、硫胺素、核黄素、尼克酸、抗坏血酸等多种维生素。同时还有生津、润燥、消痰、止咳、降火、清沁等功用，有极高的食用食疗价值，是非常难得的珍贵绿色食材。

（2）近期利用现有天然野生资源阶段的经济效益

开发该独特项目生产系列饮品原料，眼下全部利用天然野生资源，现有野生资源如果能做到应收尽收，预计可收获300万斤左右，甚至更多，每吨收购价为800至1000元，就按收购300万斤即1500吨计算产出，按不同配方比例可产出1.5万吨至2.25万吨不同口感的饮料。按每瓶灌装290毫升计算，每吨饮液可灌装3450瓶，按原该产品销售代理商给出的单瓶出厂价4元计算，每吨饮料售价为13800元，除去每吨成本4500元，每吨实现毛利9300元，再除去吨销售税金800元和吨销售费用350元后，即每吨实现利润为8150元。由此推算年产到15000吨—22500吨饮料，全部售出利润可达12250万元—18337.5万元。即使减半计算利润也达到6112.5—9168.75万元。可见该项目的“钱”途无量。若能在此启动的基础上再继续投资，培育好原料基地，四年后的产量可逐年递增，到盛果期的经济效益会成几何数字式的往上翻番。

（3）培育原料基地后新增经济效益

启动该项目必须在利用和管理好现有野生资源的同时，立即着手在全县范围内除沁河镇和法中乡外的十二个适宜种植蜜父果树的乡镇培育原料基地。县委、县政府同意帮助企业采取“公司+基地+合作社+农户”的形式，利用移民废弃山庄和撂荒地等大面积种植。预计可种植5-8万亩，就按种植5万亩计算，按照标准化种植每亩地可种植74棵，5万亩×74棵即为370万棵，四年后开始挂果，并逐年递增产果量，到盛果期，平均每棵树产果25公斤计算，370万棵树可产到92500吨原果。即可增产饮料到90-100万吨左右。到那时的经济效益，每吨利润按8150元算，利润总额将达到73.35亿到81.5亿。即使减半计算利润总额也将达到36.675亿到40.75亿元。由此可见该项目既能带动全县农户实现脱贫致富又能给投资人带来巨大福祉的黄金产业，更是可满足国人口福的稀奇产品，选择投资开发该产业，就好似直接在捡黄金，拾钞票。正如当地老百姓历来一直把蜜父果看成自己的摇钱树，就像民间流传的那样——“种下突蜜父果摇钱树，结上满树金果果，榨取香美银水水，换得金钱成堆堆”。所以该项目绝对是一个既符合国家产业政策，又可以做大、做强、利国、利民、更利于回报投资人的极好项目。本项目虽蕴藏着巨大投资回报财富，但这只有对于有胆有识、有眼光的投资人、企业家才一定会洞察出和看到本项目潜在商机和发展机遇；反之，对于一个没有胆识，眼光短浅的庸人来说，就不会看到其中的商机，更不会投资开发该项目。我们期待那个有胆有识、有眼光的投资人、企业家前来合作投资兴业。

（4）市场及前景

“民以食为天，食以饮为先”，随着人们生活水平的提高，人们对饮食的要求越来越趋于营养化、功能化、天然化、绿色化等的要求越来越高，特别是对未来饮料发展的重点是调整产品结构，重点开发天然、营养、绿色、有益、健康的饮料新品种。为满足人们的要求，国内外开发产品的趋势是：从80年代喝口味，90年代喝品牌，今天我们喝健康。尤其是年轻的消费群，个性化的选择更加突出，饮料开发已从解渴型向营养型转变，从普通型向保健功能型转变，其更重视天然、绿色、环保、健康的饮料及时跟进是最为重要的，为此我公司所开发的无论是氨基酸系列饮品还是天然野生蜜父果饮品都具有纯天然、口感独特、全国稀有、安全无污染和健康型特点，都具备和满足了现代人崇尚绿色、注重健康的心理要求，完全符合市场要求和发展趋势，市场前景十分广阔。

（5）原料树生长的特殊环境

该树仅适宜生长于我县北部特定气候环境中，周边地区都无法生长，由于我县位于黄土高原的太岳山东麓，山西省东南，长治市西北部，地理坐标东径110°58′30″～112°32′30″，北纬36°20′20″～37°0′4″。地形呈西北倾斜东南之势，境内最高处是县北部海拔2523公尺，最低处是县南端海拔939公尺，绝对高差1584公尺，沁源地貌比较复杂，山地和丘陵面积广阔，由于沁源处于中纬度，属温带大陆性季风气候，分属于暖温亚带，按干湿程度分类，属于半湿润气候，县内北凉南暖，南北温差较大，因我县境内多山，沟壑纵横，加之位居中纬，其气候复杂，环境特殊，土壤特别，所以由于所处地理位置和环境的特殊性，形成了沁源的特定气候，才造就了在这片神奇土地，生长了一种周边地区都无法生长的国内稀有、我县特有的天然野生奇特之果——蜜父果。

由于该产品选用当地特产，全国稀有原料，其果：形美芳香、酸甜适口、形味俱佳，天然、有机、绿色、环保、滋润、健康价值更高。经科学加工、精心配制，其饮品口感独特、香美无比，具有入口甜美、落口有余香，胜似喝一口终生难忘，是该产品独具的魅力和自然的诱惑力，所以当年该产品一上市就供不应求，眼下虽时隔几年但当年凡是经销过该产品的商家，现在都还念念不忘、啧啧称奇，现在再重新上市仍会一鸣惊人、一炮打响，丝毫无须顾虑市场销售问题。所以这点也是我们有信心敢于向投资人做出承诺的依据。
六、项目评估、优势及效益分析：该项目确实是一个带动农业增效、农民增收、国家增税的富民工程，具有可观的经济效益和社会效益。该项目据已生产、销售的实际验证，确认是可行的，其生产成本、销售收入、利润等各项指标估算如下：
1、以100ml氨基酸保健口服液为例进行计算，以中等包装价计算其单位成本3.3元/盒，出厂价为26元/盒，可产生毛利22.7元/盒，再剔除部分费用外可产生净利润21.3元/盒，每吨可生产100ml口服液10000盒，因此每吨可创净利213000元。年产可达100吨以上（以销定产）。

2、饮料以290ml蜜父果饮料进行测算，每吨可灌装3450瓶，按原代理商给出的单瓶出厂价4元计算，每吨售价为13800元，除去税金及销售费用，每吨可实现利润8150元，每产10000吨蜜父果饮料可实现利润8150万元。（另见重点开发该产品效益简介）

3、花卉等饮料以300ml瓶经试销后得出的财务指标为：其单位成本为1.17元/瓶,按2.10元/瓶的出厂价计算,每瓶可实现毛利0.93元,创净利润0.52元,每吨可生产300ml饮料3330瓶,因此，每吨可创净利1731.6元。年产万吨可实现利润1731.6万元。

根据上述试生产试销所体现的财务指标分析，本项目已基本形成年产3万吨天然野生花果汁系列饮品的生产能力。这样全年100%运转可创净利润9881万元，其中每产10000吨蜜父果饮料利润为8150万元,其它果蔬汁饮料及氨基酸口服液利润达3861万元。这就可以保证投资回收在短期内即可完成，也说明了该产品既有可关的利润空间，从而保证了产品具有一定的盈利能力和资金回收能力。

民以食为天。我国饮料类食品是食品工业的支柱，在国民生计中占有重要的地位，改革开放20年来，中国饮料工业连续增长，并以每年十几%的速度递增。中国居民食物消费水平也有了很大提高，对各类型的饮料需求与日俱增，消费观念也发生变化。饮料工业是国际上发展最快、产量最大的行业之一，其中天然果蔬汁饮料工业在近半个世纪中发展迅速，已成为世界食品工业的重要支柱产业之一。目前,国内外开发产品的趋势是:从解渴型向营养型转变,从普通型向保健型转变,重视天然成分，因此,野生果汁饮料成为饮料中的一个新亮点,是21世纪食品消费新潮流。
我国天然野生果汁开发利用刚刚起步，许多野生野果资源尚未开发利用，大量资源白白浪费，急需开发利用，故有必要加强对可食野生野果种类的开发，更深入地利用其营养价值和保健功能，以满足现代人对食品营养化、功能化、天然化的需求。本项目利用当地纯天然野生野果资源为原料，形成年产30000吨野果汁饮品并配合多种氨基酸饮料，具有纯天然、口感独特、安全无污染和保健性特点，满足了当代消费者崇尚绿色、注重健康的心理要求，符合市场要求和发展趋势，填补了我国规模化饮料的空白，市场前景广阔。

六、运作方式及模式

（一）合作形式

我方以现有固定资产及成熟的产品技术，以及国家批准的保健品注册资质予以出资（并有成熟的销售渠道，特别是山棠梨饮料已得到人民大会堂的认可，并已同意予以监制），贵方以现汇出资作为投资合作条件。

合作形式可选择参股、控股合作或融资借贷。

1、参股合作可选择参股或控股，按《公司法》规定配备人员参与公司管理（控股需投资5000万元以上）；

2、融资借贷按固定回报率予以回报，固定年回报率按实际投资额比例予以回报；

3、资金方另出合作及投资方案。

（二）用款方案及投资回报

1、以融资借贷还本付息形式予以投资，不参与经营管理、不承担经营风险，我方以项目或固定资产抵押向贵方借贷项目资金3000—5000万元，合作期为3—5年，合作期满无条件还本，年固定回报率另行协商。

2、参股合作回报形式为利益共享，风险共担，按《公司法》规定以每年实际产生的利润予以分红。

该项目既切合实际，又有良好的社会效益和经济效益，是一项带动农业增效、农民增收、国家增税的富民工程，是一个很有开发价值的好项目，被县委、县政府确定为我县农业产业化龙头企业之一和市百强调产项目，同时也属于我县农业扶贫项目。根据上级安排，重点扩建3万吨蜜父果饮品项目，根据预算，约需资金5千万元，为在短期内使该扩建项目能投产达效，为进一步加快该项目的实施进度，我们真诚希望与贵方合作，该资金到位后即可建成年产野果蜜父果、降血脂和食疗豆浆等系列饮品3万吨，同时具备氨基酸和润康舒保健口服液等多条生产线。
我们真诚欢迎有识之士前来共商投资大事，共谋发展计划，共享经济成果！使该项目早日投产见效。

7、 联系方式：

联 系 人：董宝莲

联系电话：13111251480
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